larepublica.co | MARTES 16 DE JULIO DE 2019

EMPRESAS

P7

Editado por: Lilian Marifio Espinosa Imarino@larepublica.comeco

La inversion del programa de
tenis de Colsanitas creceria 67%

DEPORTES. LA COPA
COLSANITAS LLEVA 27
EDICIONES COMO TORNEQ
PROFESIONAL, PERO FUE
HACE 22 ANOS CUANDQ SE
ADSCRIBIO A LAWTAY ESTE
ANO SE ESPERA QUE SUBA
EL FLUJO DE CAPITAL

BOGOTA

El triunfo de Juan Sebastiin
Cabal y Robert Farah en Wim-
bledon el pasado sabado pue-
de considerarse el capitulo mas
glorioso en la historia del tenis
colombiano al posicionar a la
dupla como los niimerouno del
mundo en este deporte segan
el ranking ATP. No obstante,
junto al talento y disciplina de
ambos jugadores, existe una
historiaempresarial de 26 afios
queresumelalabordeunacom-
paifiia cuyo proposito se centro
en convertir al tenis en un de-
porte masivo en el pais.

Se trata de Colsanitas, que
destacatambién porserlacom-
paiiia lider del mercado de me-
dicina prepagada en Colombia.
Desde 1993,laempresaleapos-
toabuscarun deportedondelas
cosas no estuvieran hechas en
el paisy que permitiera comen-
zar desde la base para mostrar
“todo el camino necesario para
llegar a la ciispide”, segin afir-
mo el director del programa de
tenis de la firma, Franck Harb.

Deestamanera, loquecomen-
Z0 COIMO Una apuesta a crear un
proyectodesde ceros se convirtio
en una iniciativa que podria re-
cibirunainversiénde $5.000mi-
llones para 2019. Dicha cifra re-
presenta un alza de 67% frentea
losltimos 15 afios, donde se ha
registrado un promedio de
$3.000 millones por afio.

Lograr estos nimeros no fue
facil, pues 1a empresa atraveso
varias etapas parallegarasues-
tado actual. En primer lugar,
destaca la creacion del equipo
femenino en 1995, donde sur-
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Patrocinadores

La Copa Colsanitas es el torneo
insignia del pafs. Ahora se le conoce
comao Claro Open Colsanitas WTA

Co-patrocinadores
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Siganos en:

Director del programa de tenis de Colsanitas

“Lograr figuras importantes era dificil,
entonces ir buscando patrocinios poco a
poco era complicado, pero la Copa

Colsanitas hizo que Colombia ser volcara
a apoyar el tenis”.

gieron figuras de la talla de Fa-
biola Zuluaga, Mariana Mesa,
Camila Giraldoy Juliana Garcia,
entre otras. Tres afios después,
se hizo lo propio en la catego-
ria masculina.

Para entonces, la labor de
Colsanitas estaba focalizada en
Cali, Bogota y Medellin, pero
para materializar el proyecto
como tal se requeria unificar el
trabajoeiniciarunprocesoaco-
plado, porlo que se unieron las
tres sedes en Bogot4 siete afios
después.

“No se queria solo un patro-
cinio, sino crearespaciosdebie-
nestar y modelos de vida para
la juventud”, aseguré Harb,
quien comenté que para esa
épocase invertian alrededor de
$2.000 millones al afio.

Sin embargo, el hito mas im-
portante esta en la creacion del
que ahora seconsidera el torneo
detenis mas importante del pais:
1aCopa Colsanitas, ahoraconoci-
dacomoelClaro Open Colsanitas
WTA. Si bien este afio cumpli6
27 ediciones como campeonato
profesional, solo desde hace 22
anos esta adscrito a la Women’s
Tennis Association.

Sobre el tema de patrocinios,
Harb admite que ahi ha estado
1a parte mas dificil, pues el te-
nis no era considerado un de-
porte masivo a mediados de los
90. A pesar de ello, destaca que
siempre han recibido apoyo,
que ha ido en aumento con los
triunfos de los tenistas colom-
bianos, iniciando con Fabiola
Zuluaga, que la gané en 1999.

ENERGIA. EL FORO DE DESARROLLO ENERGETICO SE HARA EN VALLEDUPAR

Drummond, ConocoPhillips y
Exxon debatiran sobre el fracking

CALI
Diferentes investigaciones
han demostrado el potencial
que tiene el departamento del
Cesarparaproducirenergiasal-
ternativas, por lo que se hace
necesario promover proyectos
que impulsen y exploten aan
mas el potencial de la zona.
Esta es una de las tareas que
sehanpuestolasempresasyen-
tidades del sector como
Drummond, Ecopetrol, Cono-
coPhillips, Exxon, Naturgas, el
Ministerio de Minasy Energiayla

Agencia Nacional de Hidrocarbu-
ros, entre otras, quienesbuscan
oportunidades enlosyacimien-
tos noconvencionales parapro-
mover mas inversion en el pais.

Un debate sobre el futuro
energético nacional se dara hoy
en Valledupar en el foro “Desa-
rrollo energético del Cesar.
&Como contribuye a la seguri-
dad energética nacional?”, rea-
lizado porel LR con el fin de dis-
cutir sobre el futuro del sector.

Enel conversatoriolos exper-
tos discutiran sobre temas

como fracking, luego de que el
Consejo de Estado voto en dias
pasados, el levantamiento de la
medida cautelar interpuesta en
2018 que suspendio diversos
tramites para proyectos de ex-
ploracién de yacimientos no
convencionales, asi como tam-
bién se hablara sobre autoabas-
tecimiento de gas natural; te-
niendo en cuenta la reduccion
en las reservas y la seguridad
energética nacional.
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(Con los departamentos que han perdido
mas de la mitad de su poblacion.

Ahora, con el trofeo deWim-
bledon, Harb confia en que el
flujo de capital parala Copapo-
dria crecer entre 20% y 25%,
aunque admite que los altimos
tres afos “hansidobuenos”en
materia de patrocinio. “Este
triunfo va a implicar que todo
el mundo quiera la copa Col-
sanitas”, aseguro.
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Dercomaq y
Homecenter
firmaron negocio
por mas de US$4
millones

BOGOTA

Dercomaq y Homecenter fir-
maronunaalianza portres afios
que superalos US$4 millones e
incluye mas de 165 equipos de
montacargas.

Desde ahora, la empresa de
maquinaria industrial se con-
vierte en el principal proveedor
para la operacion de Homecen-
ter, perteneciente al holding
Falabella, incluyendo sus 29
tiendas y tres centros de dis-
tribucién a nivel nacional.

Ademas, la iniciativa cuen-
taconuncomponente ambien-
taly de innovacion, pues 40% de
los montacargas son hibridos,
convirtiéndose en el dnico
equipo del mercado con esta
tecnologia que representa
grandes ventajas ambientales
originadas en bajas emisiones
de contaminantesyunaltoren-
dimiento de manejo.

Camilo Pulido, gerente dela
linea industrial de Dercomagq,
dijoque “en esta alianza vamos
ausar equipos Still, una de las
marcas con mayor participa-
cion en el mercado colombia-
no por su la calidad, eficiencia
y continuidad operativa que
ofrecen”. Por su parte, directi-
vos de Homecenter, resaltaron
que “estamos comenzando con
equipos en renta, y la idea es
remplazar toda nuestra flota
de equipos propios porlas ma-
quinas Derco”.
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medio de apoderado.
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ASAMBLEA GENERAL DE ACCIONISTAS
PRIMAX COLOMBIA S.A.

El Primer Suplente del Representante Legal de
PRIMAX COLOMBIA S.A, convoca a los accionistas a la
reunion extraordinaria de la ASAMBLEA GENERAL DE
ACCIONISTAS, que se celebrara el dia 24 de julio de
2019, a las 9:00 a.m., en el domicilio social de PRIMAX
COLOMBIA S.A,, situado en la calle 90 No. 19C-32 de
Bogotd, Piso 2° con el siguiente orden del dia:

1. Verificacion del quérum e instalacién de la Asamblea.
2. Lectura, consideracién y aprobacién del orden del dia.
3.Nombramiento de presidente y secretario de la

4. Remocion del Revisor Fiscal.
5. Designacion del Revisor Fiscal.
6.Levantamiento de la sesién

Se lesinforma alos accionistas que no puedan concurrir
a esta reunién, que pueden hacerse representar por

JORGE LUIS CACERES MULLER
Primer Suplente del Representante Legal
PRIMAX COLOMBIA S.A.




